GLOBODAIN Estudio técnico

Caso de uso - Pago aplazado

Un proveedor que
aplaza el pago en el
checkout del comercio.
Y debe sostener a la vez
crédito al consumoy
pagos.

Qué piden CCD, PSD2/SCA, RGPD y DORA a un BNPL, y
como puede integrar a mas comercios sin montar un
departamento técnico nuevo.

stacks a la vez: crédito y CCD2 aplicable en partner para el doble
pagos noviembre perimetro

ESTUDIO TECNICO DE CASO




i wasresrra

GLOBODAIN

Publication 505
Cat. o, 15008E

Tax
Withholding
and Estimated
Tax

Forusein 2019

Estudio técnico

Fom 43, 3
.:-__"‘-w::.!.o’ C)

Contents

Elun =N »

BEEE B GoERE

Chapler 3. Credit for

see

CADA COMERCIO NUEVO, LA MISMA FRICCION

Integrar, acreditar y operar, sin un informe técnico unico.

Presentacion de Globodain

EL RETO

02

El reto

Doble perimetro, mismo equipo y mas

comercios.

LO QUE HOY LE CUESTA A ESTE PERFIL

Scoring, fraude e identidad en
milisegundos en el checkout

Informacion precontractual y
cobros alineados con CCD

Plugins y API por plataforma,
sin deuda técnica acumulada

SCA y flujos PSD2 sin romper
la conversion del comercio

CCD2 ala vista: solvencia y
transparencia mas exigentes

RGPD vy, si aplica, resiliencia
DORA sobre el mismo stack
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SU MERCADO

BNPL en Espana, con un set competitivo denso.

Lo que muestran las fuentes publicas sobre el sector y quienes compiten en el checkout.

20 nov 2026 11,6 % SCA

fecha de aplicacion de la CCD2 en la UE; las crecimiento anual estimado del mercado BNPL autenticacion reforzada exigible a PSP en pagos
empresas del sector se preparan en Espana hacia 2025 electronicos (PSD2)
EUR-LEX - DIRECTIVA 2023/2225 BUSINESSWIRE - PAYNXT360 RDL 19/2018 ART. 68

EMPRESAS DEL SECTOR

Klarna BNPL global: paga en 3, diferido y financiacion en e-commerce
Scalapay BNPL corto en 3 o 4 cuotas; Espafia como mercado prioritario
Aplazame Pago a plazos en checkout; hasta 36 cuotas (grupo WiZink)
EWLE Paga en 3y plazos; comunica adaptacién a la CCD2

Oney Fraccionamiento 3/4 y plazos segun el comercio

SeQura BNPL espanol: checkout, plazos y app para el comprador

Quien combina scoring propio, integraciones merchant y doble perimetro crédito-pagos concentra mas superficie
técnica que un boton de cuotas genérico.
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QUE PROPONEMOS

Un partner tecnoldgico para

el doble stack del BNPL.

Un solo interlocutor cubre fraude, SCA, datos, resiliencia e

integraciones, para que el equipo atienda a mas
comercios.

Direccidn

Un unico interlocutor

Una conversacion sobre crédito, pagos y riesgo, en vez de
varios proveedores.

Producto

Checkout sin friccion

SCA, scoring y plugins alineados para no perder conversion

al cumplir.

Equipo técnico

Capacidad que se suma

Refuerzo en seguridad, datos y cumplimiento, sin sustituir al

equipo propio.
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04 - Qué proponemos

DE VARIOS PROVEEDORES A UN SOLO PARTNER

AREAS TECNICAS

01 Fraude y scoring

02 Flujos SCA / PSD2

03  Arquitectura de datos

04 Integraciones merchant

05 Resiliencia operativa

06 Vigilancia normativa

6

AREAS TECNICAS

1

PARTNER

PARTNER LINEAS DE NEGOCIO

01
Checkout aplazado

02
Cuotas y diferido

Globodain

UN INTERLOCUTOR

03
App del comprador

04
Canal in-store

4

LINEAS DE NEGOCIO
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IMPACTO ESPERADO

Mas comercios atendidos con el mismo equipo.

Lo que cambia cuando fraude, SCA, datos y cumplimiento dejan de consumir al equipo.

COMERCIOS QUE PUEDE ATENDER DONDE VA EL TIEMPO DEL EQUIPO TECNICO
== Con Globodain como partner Sin partner
250 ! CCD2 APLICABLE ' UN ARO DESPUES HOY
] : 245
E : 42% 58%
f ; CON PARTNER
: 18% 82%
132
2 Fraude, SCA, datos y cumplimiento
Producto y comercios
11/26 02/27 05/27 08/27 11/27 02/28 05/28 08/28

x1,9 -24 pts 6—-1

comercios atendibles al final del periodo, frente a de tiempo técnico que vuelve a producto y a areas técnicas, un solo interlocutor
seguir sin partner comercios

Escenario ilustrativo, no una prevision. indice 100 = comercios atendibles al inicio del periodo. Supuesto: el tiempo liberado vuelve a producto y a altas de comercio.
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function(req, res, next) {
pister', { title: 'Sign Up' });

', function(req, res, next) {

assword !== req.body.confirmPassword) {

pw Error('Passwords do not match.');
4003

lerr);

=4
h.body.email,
.body.name,
pok: req.body.favoriteBook,
req.body.password

eluserData, function (error, user) {

VIGILANCIA

El doble perimetro no se vigila

solo.
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COMO LO RESOLVERIAMOS

06 - Como lo resolveriamos

Un ritmo continuo, no un proyecto con fecha

de fin.

Cada vuelta deja evidencias y marca la prioridad de la siguiente.

01

Diagnostico

Checkout, scoring, SCA, datos, plugins e
infraestructura.

03

Implementacion

Corregimos junto a su equipo, sin sustituirlo.

Lo que aportamos - 01

Auditoria técnica,
implementacion y

vigilancia continua

Lo que aportamos - 02

Un informe con hallazgos y
prioridades

02

Auditoria

Informe legible para direccion, riesgo y producto.

04

Vigilancia

Aviso temprano cuando CCD2, PSD o DORA
mueven el roadmap.

Lo que aportamos - 03

Un interlocutor estable, no
un proveedor puntual
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BENEFICIOS Y VENTAJAS

07 - Beneficios y ventajas

Lo que gana este perfil desde el primer trimestre.

01

Checkout que cumple y convierte

SCA y crédito alineados sin alargar el pago

del comprador.

04
Datos bajo control

Arquitectura y RGPD sobre scoring, cobros y

merchants.

TRES FORMAS DE CUBRIRLO

PUESTA EN MARCHA

INTERLOCUTORES

COSTE

VISION CREDITO +
PAGOS

EVIDENCIAS PARA
AUDITORIA
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Perfil en plantilla

Meses de seleccion

Uno, con huecos

Fijo y alto

Depende del perfil

Por construir

02

CCD2 con menos sobresalto

Evidencias técnicas listas cuando la norma se

aplique.

05

Un solo partner

Una relacion cubre fraude, pagos, cloud y

vigilancia.

Varios proveedores

Semanas por proveedor

Uno por area

Disperso

Fragmentada

Por separado

03
Mas comercios, misma plantilla

Integraciones y riesgo dejan de ser el cuello
de botella.

06
Equipo centrado en producto

El tiempo técnico vuelve a cuotas, app y
verticales.

Globodain como partner

Desde el diagndstico
Uno, para todo

Previsible

Completa

En un informe
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POR QUE GLOBODAIN

Capacidades aplicables a un BNPL con doble perimetro.

LO

01

Ciberseguridad

Seguridad y accesos sobre checkout,
scoring y datos de cobro.

04

Cloud y DevOps

Infraestructura preparada para mas
comercios sin deuda técnica.

QUE NO HACEMOS
No certificamos cumplimiento normativo
No emitimos certificados ni sellos frente a terceros

No sustituimos la asesoria legal: la complementamos
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02

Auditoria técnica

Datos, CI/CD, plugins, PSP, infraestructura y
codigo.

05

Integraciones

API, plugins y PSP conectados de forma
segura y operable.

08 - Alcance y limites

03

Cumplimiento

Lectura técnica de CCD, PSD2, RGPD y
DORA sobre su stack.

06

Vigilancia
Aviso temprano de cambios normativos con
impacto en el BNPL.

Certificaciones y asesoria legal corresponden a terceros autorizados. Aportamos apoyo
tecnoldgico: auditoria, implementacion y vigilancia.

Nota de alcance: la mencion a entornos regulados describe capacidades aplicables, no una
trayectoria acreditada en pago aplazado.
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SIGUIENTE PASO

¢Tu caso se parece a
este perfil? Lo
analizamos contigo.

Este estudio se ha elaborado con fuentes publicas
sobre el sector. Si el tuyo se parece, Rubén Ayuso lo
analiza contigo y prepara uno a medida.

Analizar mi caso

PARA ANALIZAR TU CASO

Rubén Ayuso

& ruben@globodain.com in LinkedIn @ rubenayuso.es

Estudio técnico elaborado por Globodain Technology Corporation a partir de fuentes
publicas sobre el sector. No describe una empresa concreta ni se preparé con una. Las
empresas citadas son ejemplos del sector: no implica relacion comercial ni su
participacion. No contractual: las cifras y escenarios son orientativos.
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